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Le commerce interentreprises :

principaux pôles d'activités

Produits 

agricoles  

bruts
céréales, 

animaux…

64 000 emplois

Autres

9 000 emplois

Intermédiaires 

du  

commerce  
tous produits

87 000 emplois

Produits 

intermédiaires  

non agricoles

matériaux de 

construction,  

minerais, métaux…  

220 000 emplois

Équipements  

industriels  

ordinateurs, 

matériel  

électrique…

282 000 emplois
Biens de 

consommation  non 

alimentaires   
produits 

pharmaceutiques,  

habillement…

176 000 emplois

Produits 

alimentaires  fruits 

& légumes,  viande, 

boissons…  167 000 

emplois
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Présentation du métier de technico-commercial-e



Le niveau de formation des personnes recrutées

● Sur-représentation des Bac+2 dans les fonctions administratives et 

commerciales
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Source : CRÉDOC-CGI-MEN, enquête 

ABEFIA 2006
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Niveau de formation de la dernière 

personne recrutée

Présentation du métier de technico-commercial-e
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Une formation commerciale

Développement de la clientèle et de la 
relation client

Management commercial

Culture économique, juridique et 
managériale

Conception et commercialisation de 
solutions technico-commerciales

Présentation de la section « technico-commerciale » du 

lycée René Cassin
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Une formation technique avec la mise 

en œuvre de l’expertise technico-
commerciale

Electrotechnique

Automatisme

Mécanique

3- Présentation de la section « technico-commerciale» du 

lycée René Cassin

Eco-conception
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Une formation générale

Culture 

générale et 

expression

Anglais

3- Présentation de la section « technico-commerciale» du 

lycée René Cassin
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Une formation en entreprise

Un projet technico-commercial réalisé en  
partenariat avec une entreprise pendant une  
année civile.

14 semaines de stage sur  
l’ensemble de la  formation 
dans la même entreprise.

3- Présentation de la section « technico-commerciale » du 

lycée René Cassin
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Possibilité de signer un contrat 
d’apprentissage en 2° année 
pour suivre la formation en 
alternance.



Des missions économiques à l’étranger

République Tchèque (BRNO, 
PRAGUE
1991, 1994, 1998)

Italie (MILAN, COME 1995)

9

Hongrie (EGER, BUDAPEST 1996,2005,  
2007,2009,2011,2012,2016,2019)

Espagne (BARCELONE 1997, 1999,
2000, 2002)

3- Présentation de la section « technico-commerciale » du 

lycée René Cassin



Des sorties dans des salons professionnels
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3- Présentation de la section « technico-commerciale » du 

lycée René Cassin



Des interventions d’anciens étudiants ou 
d’entreprises
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3- Présentation de la section « technico-commerciale » du 

lycée René Cassin



Présentation de l’examen

BTS CCST :
Conseil et Commercialisation de Solutions Techniques
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Présentation de l’examen

BTS Technico-
commercial

1

3



Vidéo présentation BTS CCST

https://www.youtube.com/watch?v=xzVYOAeMMvc&feature=youtu.be

https://www.youtube.com/watch?v=xzVYOAeMMvc&feature=youtu.be

